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Dengan dukungan pemerintah dalam pelaksanaan pertanian organik semakin mendorong
perusahaan untuk dapat memasarkan LOB kepada masyarakat sehingga dibentuklah
perusahaan sebagai tempat distrubusi LOB yaitu Inbio Tani Nusantara (ITN) pada tahun 2018
dan tergabung sebagai anak perusahaan PT. Great Giant Pineapples (GGP). Lingkup
Pekerjaan yang dilakukan selama enam bulan yaitu bagian sales operation. Aktivitas ini
memberikan pengetahuan dan pengalaman dalam operasional penjualan dan pengaturan-
perencanaan permintaan & pemasaran jumlah produk di dalam perusahaan distribusi &
pemasaran. Divisi Sales operation merupakan sebuah sistem, aktivitas, atau merupakan
departemen di dalam sebuah perusahaan yang memiliki peran yang sangat penting untuk
proses penjualan. Sistem departemen inilah yang menjadi penyokong, pengatur seluruh
pekerja lapangan atau sales yang melakukan penawaran produk secara langsung ke
pelanggan. Dalam hal ini sales operation mengumpulkan beberapa kendala pemasaran lalu
menganalisa untuk suatu perbaikan sehingga menghasilkan jumlah penjualan yang
meningkat.
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