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ABSTRAK

Bicara persepsi masyarakat kita tentang Bank, dapat dipastikan anggapan yang
muncul adalah Bank sebagai lembaga untuk menyimpan uang. Kondisi
dilapangan menyatakan belum semua lapisan masyarakat memanfaatkan produk
bank secara maksimal. Keadaan perbankan termasuk salah satu sektor yang
diharapkan mampu berperan aktif dalam menunjang kegiatan pembangunan
nasional. Peran itu diwujudkan dalam fungsi utamanya sebagai lembaga
intermediasi atau institusi perantara antara debitor dan kreditor. Dengan
demikian pelaku ekonomi yang membutuhkan dana untuk menunjang
kegiatannya dapat terpenuhi dan kemudian roda perekonomian bergerak.
Adapun perumusan masalah dalam penelitian ini yaitu “Bagaimana penerapan
analisis SWOT terhadap pencapaian target pembiayaan di BPRS Mitra Agro
Usaha 7?”. Penelitian ini termasuk penelitian deskriptif eksploratif dengan
pendekatan expose facto, karena bertujuan menggambarkan keadaan atas
fenomena yang terjadi di lapangan. Teknik yang digunakan dalam pengumpulan
data penelitian ini menggunakan teknik studi pustaka, studi lapangan, dan
kuesioner. Penelitian ini menggunakan analisis SWOT, Langkah pertama
merumuskan strategi yaitu SO, WO, ST, dan WT. Hasil dari penelitian
menunjukkan bahwa BPRS Mitra Agro Usaha Bandar Lampung memiliki
kekuatan yaitu beroperasi dengan sistem syariah, lokasi strategis, birokrasi
singkat dan cepat, serta telah berbadan hukum.Kelemahannya adalah sulitnya
mencari SDM pada bidang marketing dan sebagai Bank baru yang belum banyak
dikenal masyarakat luas. Sedangkan peluangnya adalah prospek usaha yang
baik, pendekatan dengan instansi pemerintah, dan kegiatan usaha kecil sangat
potensial dilingkungan BPRS MAU. Adapun ancamannya adalah persaingan
antar bank dan persaingan tingkat margin.
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